
Deine neuen Aufgaben 

•	 Gestaltung und Durchführung von Vertriebsaktionen zur Kundengewinnung und Kundenbindung 

•	 Markt- und Wettbewerbsanalyse sowie Aufdecken neuer Vertriebspotenziale 

•	 Komplette Bearbeitung von Kundenanfragen, inkl. Preisverhandlung und Vertragsabschluss 

•	 Enge Zusammenarbeit mit unserem Marketingteam sowie unseren Entwicklern zur Weiterentwicklung unseres Produktes 

•	 Du entwickelst ein Reporting und erstellst wesentliche Kennzahlen 

Dein Profil 

•	 Du brennst für den Vertrieb 

•	 Du bist kommunikationsstark und besitzt ein sicheres Auftreten 

•	 Du hast ein abgeschlossenes Studium in BWL oder einem verwandten Studiengang 

•	 Du handelst stets kundenorientiert und dies ist selbstverständlich für dich 

•	 Du besitzt Grundkenntnisse von gängigen MS-Office-Anwendungen 

Wir bieten 

•	 Ein sympathisches, junges und motiviertes Team sowie ein dynamisches, offenes und freundschaftliches Arbeitsumfeld  

•	 Startup-Atmosphäre  

•	 Ein interessantes und abwechslungsreiches Aufgabengebiet  

•	 Die Möglichkeit, ein Unternehmen von Grund auf mitzugestalten  

•	 Erstklassige Ausstattung mit Hard- und Software  

•	 Ein Büro in einem Osnabrücker Startup-Accelerator  

•	 Möglichkeit zu Homeoffice und flexiblen Arbeitszeiten 

Wir suchen in Teilzeit (20h) Verstärkung für unseren Vertrieb. Bei wirkaufendeinethg.de steht nachhaltiges 
Handeln im Vordergrund. Du hast Lust darauf, die Energiewende mitzugestalten und ein neues Unternehmen 
mit aufzubauen? Dann freuen wir uns darauf, dich kennenzulernen.
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Schicke uns deine Unterlagen 
gerne an career@mintfuture.de
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